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KAHMANN & ELLE RBROCK

WIR KUMMERN UNS DRUM!

Wir sind der Technischen GroBBhandler in Ost-Westfalen-Llippe und Umgebung sowie in Brandenburg (vertreten
durch unsere Tochterfirma Plaschna & Co.) im Breitensortiment des Technischen Handels.

Als Vollsortimenter liefern wir nahezu jedes Produkt, das im Technischen Produktionsalltag bendtigt wird — den
groBten Teil davon direkt ab lager. Eine groBe Produktvielfalt, fachkundige Beratung und individuell abgestimm-
te Systemdienstleistungen zeichnen uns aus. Unsere Kunden kommen vorwiegend aus der produzierenden Indus-
trie, der Automotive-Branche, dem Maschinenbau, Handwerk und Handel sowie Werbetechnik und Messebau.

Als Produktionsverbindungshandel sind wir fir viele namhafte Hersteller als lagerfihrender Stitzpunkthandler
tatig. In enger Zusammenarbeit mit unseren Lieferanten bindeln wir unsere Krafte tberall da, wo es lhnen Vor-
teile bringt: im Einkauf, bei der Beratung, in der lagerhaltung und im Lieferservice.

Dabei profitieren Sie von:

e Hochste Verfigbarkeit
Fachgerechte Warenbevorratung
Markigerechte Preise

Beste Lieferqualitat

Optimaler Service

WILLKOMMEN BEI K&E
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KANBAN

Kanban ist ein Verfahren zur Sicherstellung einer ununterbrochenen

Materialversorgung durch ein Reserve-System. Dabei bildet das Kan-

ban die kleinste Einheit fir eine definierte Stickzahl von Artikeln

(bspw. 1.000 Sechskantschrauben). Fir den Transport der Artikel kén-

nen Kanban-Kisten, -Gitterboxen oder auch -Paletten genutzt werden,

ie nach GroBe der Kanban-Artikel. Zunéchst werden die Bestands-

und Reservemengen festgelegt (bspw. 1.000 Sechskantschrauben im

Bestand und 1.000 Sechskantschrauben in der Reserveeinheit). So-

bald die Reservemenge angebrochen wird, wird die Nachbestellung
automatisch ausgeldst. Das Auslésen der Nachbestellung kann durch
das Einsammeln leerer und etikettierter Kanban-Behdlter erfolgen,

durch das Abscannen der Etiketten eines Kanbans oder das Einscan-

nen eines QR-Codes.

VORGEHEN
Definition der Kanban-Artikel

Festlegung der Bestands- und Reservemengen
Bereitstellung und Etikettierung der Transportmittel
Implementierung der Nachbestellmethode (bspw. per Scanner)

ANWENDUNGSBEREICHE

Das Kanban System eignet sich besonders fir den Einsatz in der
Produktion, wo eine hohe Umschlagshdufigkeit herrscht und eine dau-
erhafte Materialversorgung wichtig ist. Dies ist bei Einzelbauteilen
und vorkonfektionierten Baugruppen genauso der Fall wie bei Hilfs-
und Betriebsstoffen, Schrauben oder C-Teilen.

IHRE VORTEILE

e Standige Materialverfig-
barkeit

e Justin-Time Bestellungen

® Redukfion von lager-
kapazitaten

* Minimierung des
Beschaffungsaufwandes

* Wegfall von Dispositions-
aufwanden

KANBAN




AUTOMATENSYSTEM

Waren-Ausgabeautomaten machen die kontinuierliche Ausgabe von
Artikeln in Einzel-Stickzahlen maglich. Die Ausgabe der Waren er-
folgt nach einer vorherigen Authentifizierung des Mitarbeiters (bspw.
iber einen PIN-Code oder RFID TAG). Nach erfolgter Authentifizie-
rung wahlt der Mitarbeiter seinen gewinschten Artikel Uber einen
Touch-Display aus.

Jede Produktentnahme kann elektronisch erfasst und an Thr Warenwirt-
schaftssystem Ubermittelt werden. Gleichzeitig werden die Entnahmen
im Bestellsystem von Kahmann & Ellerbrock gesammelt und nach ein-
kaufsoptimierten Produktstaffeln automatisch nachbestellt.

VORGEHEN

e Definition des Produktsortiments

e Auswahl des passenden Automaten

e Festlegung der Bestellrhythmen und -mengen
e Auswahl des Aufstellortes

e Prifung und Freigabe des Systems

ANWENDUNGSBEREICHE

Der Einsatz von Waren-Ausgabeautomaten bietet sich Gberall dort an,
wo eine kontinuierliche Entnahme einzelner Artikel (im Gegensatz zur
Entnahme vollstandiger Verpackungseinheiten) von Vorteil ist. Dabei
kann die Materialversorgung bedarfsgerecht und sortimentsibergrei-
fend zusammengestellt werden.

AUTOMATENSYSTEM

IHRE VORTEILE

e Wegfall manueller Einzel-
bestellungen

e \Verschlankung der Einkaufs-
und Lagerprozesse

® Bedarfsgerechte Versorgung

 Konfinuierliche Warenverfig-

barkeit




KE WEBSHOP

Die Recherche, die Auswahl und der Kauf von Produkten Uber den
KE-Webshop bieten einige Vorteile: Die gewiinschten Produkte kénnen
durch unsere fehlertolerante Suchfunktion schnell und einfach gefunden
werden. Die infegrierte Suggestfunkfion schldgt zudem — bereits bei der
Suche — Produkte auf Arfikel- und Kategorieebene vor. Technische Be-
schreibungen, hinterlegte Datenbldtter und weiterfihrende Informationen
unterstitzen Sie bei der Auswahl der richtigen Produkte, Uber die Sie
sich durch die Produktabbildungen einen schnellen Uberblick verschaf-
fen kénnen. Artikelvergleichsfunktionen und die Anzeige ,&hnlicher Arti-
kel”, ,Empfehlungen” oder ,Zubehor” erleichtern die Orientierung.

Der Kauf der Artikel mit Thren hinterlegten Preisen und Rabatten kann
unkompliziert Gber den Warenkorb erfolgen. Ihre Favoritenlisten und
Bestellhistorien erleichtern Thnen zudem den Wiederkauf bereits ge-
kaufter Artikel. Dariiber hinaus richten wir lhnen gerne einen individu-
ellen Webshop mit lhrem definierten Produktportfolio und der Verga-
be von unterschiedlichen Berechtigungen und Einkaufsbudgets an lhre
Mitarbeiter ein. so dass die Administration ebenso durch Berechtigte
lhres Hauses erfolgen kann.

VORGEHEN

Definition und Anlage des gewinschten Produktportfolios
Hinterlegen lhrer individuellen Preise und Rabatte
Einrichten eines Einkdufercockpits

Vergabe von Berechtigungen

ANWENDUNGSBEREICHE

Die Bestellobwicklung tber den KE\Webshop verlguft durch den Zugriff
auf lhre hinferlegten Produkte und Preise schnell und unkompliziert. Eine
Kombination des KE\Webshops mit einer OCl-Schnittstelle und einer
EDI-Anbindung an Ihr ERP-System biefet Ihnen maximalen Komfort und
Entlastung, indem manuelle Aufwénde entfallen.

IHRE VORTEILE

e Direkter Zugriff auf mehr als

300.000 Artikel

e Produkte, Preise und
Verfigbarkeiten auf einen

Blick

e Schnelle und sichere
Prozessabwicklung

e FErhohter Komfort
® Figenes EinkauferCockpit

e Bestellverwaltung und Ver-
gabe von Berechtigungen

KE WEBSHOP
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OPEN CATALOG INTERFACE (OCI)

Das Open Catalog Interface ist eine standardisierte Schnittstelle.
Uber diese Schnittstelle kénnen Katalogdaten zwischen lhrem ERP-Sys-
tem [(oder beliebigen anderen Katalogen) und dem Webkatalog bzw.
Webshop von Kahmann & Ellerbrock (KE) ausgetauscht werden.

Auf diese Weise kann der Webshop von Kahmann & Ellerbrock zur
Recherche und Produktauswahl genutzt werden, wéhrend die Kauf-
abwicklung tber Ihr eigenes ERP-System ausgefihrt wird. Dazu wah-
len Sie lhre gewinschten Produkte im Webshop von KE aus und
stellen Sie im Warenkorb zusammen. Dieser Warenkorb wird an-
schlieBend Uber die OCl-Schnittstelle an |hr Warenwirtschaftssystem
(WWS)/ ERP-System Ubermittelt.

VORGEHEN

e Auswahl der gewinschten Produkte im KE-Webshop

e Zusammenstellung des Warenkorbs

e Ubermitlung des Warenkorbs per OCl an das
eigene WWS/ERP-System

e Import der Artikel in Ihr WWVS/ERP-System

ANWENDUNGSBEREICHE

Durch die Implementierung einer OCl-Schnittstelle kénnen die Vorteile
des KE-Webshops genutzt werden und gleichzeitig die gewohnten
Bestellablaufe in der eigenen Warenwirtschaft eingehalten werden.
Der Einsatz einer solchen Schnittstelle bietet sich bei wiederkehrenden
und haufigen Bestellungen im KEWebshop an sowie iberall dort, wo
es sinnvoll ist, manuelle Bestellvorgénge durch automatisierte Prozesse
zu erleichtern.

OPEN CATALOG INTERFACE (OCI)

IHRE VORTEILE

Kopplung thres WWS an
den KE-Webshop

Zugriff auf lhre Bestellhistorie
und Favoritenlisten

Sichtbarkeit von Preisen und
Llagerverfigbarkeiten in
Echtzeit

Minimierung der Datenpflege
durch einen optimierten
Bestellvorgang

Reduktion von Zeitaufwanden
und Fehlerméglichkeiten
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BMECAT

Fin BMEcat ist ein Standardformat, womit die Ubermittlung von Pro- IHRE VORTEILE
dukt- und Katalogdaten aus dem Produktportfolio von Kahmann & —

Ellerbrock in Ihr Katalogsystem durchgefihrt werden kann. Ubertragen
werden kénnen individuelle Sortimente und Artikel inklusive Artikel-
beschreibungen, Bildern und technischen Daten.

e Zusammenstellung eines
individuell definierten
Sortiments

Das BMEcat-Austauschformat enthalt neben den Produkidaten gleich-
falls Produktidentifikationsmerkmale, wie etwa die eCl@ss-Nummer.
Auf diese Weise kénnen Produkt- und Katalogdaten eindeutig adap-
tiert und in Ihr Zielsystem importiert werden.

e Transfer eines spezifischen
Sortiments in ein gewinsch-
tes Zielsystem

e Zeitersparnis bei der Uber

VORGEHEN mittlung von Katalogdaten

) ) durch das Standardverfahren
* Festlegen der gewiinschten Artikel fir Thren Katalog

e Klarung spezifischer Anforderungen und Preise * Minimierung von
e Erstellung des BMEcats fir Ihr Zielsystem Ubermittlungsfehlern
* Import des Katalogs

ANWENDUNGSBEREICHE

Die Erstellung eines BMEcats dient dem Transfer eines individuellen
Produktsortiments in Thr gewinschtes Zielsystem.

BMECAT




ELECTRONIC DATA INTERCHANGE
(EDI)

Das Electronic Data Interchange (EDI) Verfahren bezeichnet den Aus-
tausch von elekironischen Dokumenten von Computer zu Computer.
Die EDI-Dokumente werden fir den Austausch in einem Standardfor-
mat angelegt, damit Sender und Empfénger Daten exakt und fehler-
frei ein- und auslesen konnen. AuBerhalb der USA! werden EDI-Doku-
mente weltweit im UN EDIFACT Standard versendet. Ubermittelt
werden konnen dabei standardisierte Geschdaftsdokumente, wie Be-
stellungen, Rechnungen oder Versandinformationen. Da die Ubermitt-
lung der Daten elekironisch erfolgt, kédnnen manuelle Aufwénde dras-
tisch reduziert werden.

VORGEHEN

e FErstellung spezifischer Anforderungen

* Fesflegen der zu ibermittelnden Daten und Datenfelder

e Abgleich lhrer Datenanforderungen mit den Datenanforderungen
von KE

® Durchfthren eines Daten Mappings

e Systematische Tests und Freigabe

ANWENDUNGSBEREICHE

Durch EDI Verfahren kénnen gesamte Prozesse wirtschafilicher, exak-
ter und zeitoptimierter gestaltet werden. Bestellungen kénnen in Echt-
zeit Ubertragen, Belieferungen justin-time bzw. justin-sequence erfol-
gen, womit das Anfrage- und Angebotsmanagement ersefzt werden
kénnen. Durch eine Kombination von OCI und EDI kénnen Bestellun-
gen direkt aus Ihrem Warenwirtschaftssystem erfolgen, sodass der
elektronische Datenfluss von lhrem Warenwirtschaftssystem in |hr War-
renwirtschaftssystem erfolgt. Dafir nutzen wir Verfahren wie open-
Trans®, AS2 oder SFTP.

"Innerhalb der USA gilt der EDI-Standard ANSI X 12 als dominierender Standard.

ELECTRONIC DATA INTERFACE (EDI)

IHRE VORTEILE

e FErhshung von Geschwindig-
keit und Genauigkeit

e Reduktion von Zeit- und
Kostenaufwdnden

e Nahezu simultane Uber
mitlung von Daten

e Vermeidung von Fehlern

* Anstieg der Geschdfts-

effizienz




KE-LEISTUNGSBEREICHE

KOMPETENZBEREICH TECHNIK

e Antriebstechnik
e Drucklufttechnik
e Schlauchtechnik

e Hydraulik

KOMPETENZBEREICH KUNSTSTOFFE & ELASTOMERE

e Technische Kunststoffe
e Werbekunststoffe
e Baukunststoffe

e Flastomertechnik

KOMPETENZBEREICH KLEB- UND DICHTSTOFFE & KLEBEBANDER

o Klebebdnder
e Kleb-, Dicht- & Schmierstoffe
e Wacker Silicones®

e Allgemeiner Industriebedarf/Werkzeuge/Betriebseinrichtungen

KOMPETENZBEREICH ARBEITSSCHUTZ & SYSTEMVERSORGUNG

* Kopfschutz

Bekleidung/Hand- & Hautschutz

Fuldschutz

Betrieblicher Arbeitsschutz/Gasmesstechnik /Absturzsicherung

® Versorgungssysteme

KE LEISTUNGSBEREICHE




ANSPRECHPARTNER FUR

VERSORGUNGSSYSTEME

IHRE ANSPRECHPARTNER IM INNENDIENST

Abteilungsleiter
Versorgungssysteme

Peter Giesbrecht

T, +49 521 309 164
F: +49Q 521 309 6164
Peter.Giesbrecht@KE.de

Versorgungssysteme
Markus Walkenhorst

T. +49 521 309 165

F: +49 521 309 6165
Markus. Walkenhorst@KE.de

E-Commerce

Denis Schoning

T. +49 521 309 290
F: 49 521 309 6290
Denis.Schoening@KE.de

IHRE ANSPRECHPARTNER IM AUSSENDIENST

BERATUNG IM VOLLSORTIMENT

Bielefeld - Bad Salzuflen - Biinde - Enger
Stefan Schimmrick

T: +49 521 309 114
Stefan.Schimmrick@KE.de

Giitersloh - Rheda-Wiedenbriick - Halle -
Minster - Hamm

Markus Kamp
T +49 521 309 113
Markus.Kamp@KE.de

Osnabrick - Melle - Rheine - Ibbenbiren -
Lingen

Christian Kube

T. +49 521 309 115
Christian.Kube@KE.de

Bad Oeynhausen - Minden-Libbecke - Herford -

Kalletal - Vlotho - Hannover
Andreas Giesbrecht

T: +49 521 309 503
Andreas.Giesbrecht@KE.de

ANSPRECHPARTNER

Schlof3 Holte - Paderborner Land : Detmold -
Kassel . Saverland

Dennis Krieftewirth
T +49 521 309 504
Dennis.Krieftewirth@KE.de

Bielefeld - Herford
Tom Brand

T: +49 521 309 11/
Tom.Brand@KE.de

Key Account Manager
André Steffen

T. +49 521 309 116
Andre.Steffen@KE.de




Am Niedermeyers Feld 3 T. +49 521 309 O
33719 Bielefeld F: +49 521 309 200

info@KE.de www.KE.de

KAHMANN & ELLERBROCK




